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INTERNATIONAL LIFE

lhr Investitionspariner, mit dem
Sie gerne zusammenarbeiten

GeniefBlen Sie die Vorteile
der Zusammenarbeit mit
einem engagierten Team

Alles, was sich im Leben lohnt, sollte mit Hingabe
getan werden. Diese Uberzeugung prégt alles,
was wir bei Mediolanum International Life tun.
Seit mehr als 20 Jahren helfen wir Kunden wie
Ihnen, inre Anlageziele zu erreichen.

Wir sind Experten darin, die erfolgreichsten
Fondsmanager und die leistungsstarksten
Anlagestrategien aus aller Welt zu identifizieren
und sie zu Versicherungslosungen zu
kombinieren, die das Wohlergehen unserer
Kunden und ihre Investitionen schitzen.

Unsere vielseitige Produktpalette bietet
unseren Kunden die Flexibilitat und

Auswahl, die sie bendtigen, um ihre Ziele

zu erreichen. Mehr als eine Million Anleger

in ganz Europa profitieren bereits von den
Renditen und dem Schutz unserer Fonds- und
Lebensversicherungs-Dienstleistungen.

Werden Sie Teil unseres Teams und genieBen Sie
die Vorteile einer Zusammenarbeit mit uns.

Wer ist Mediolanum
International Life?

Die 1982 gegrundete Mediolanum Banking
Group hat sich zu einem der groBten
Finanzunternehmen in Italien entwickelt.

Im Jahr 1997 begann die Gruppe mit
Mediolanum International Life, ihrer
europdischen Lebensversicherungsgesellschaft,
in Europa zu expandieren. Wir sind seif

2002 auf dem deutschen Markt tétig und
verwalten 3,2 Milliarden Euro fUr fast 150.000
Versicherungsnehmer in Italien, Spanien
und Deutschland.

Unsere Kunden teilen unsere langfristige
Perspektive. Sie haben einen Blick fUr das groBe
Ganze und vertrauen auf unser Fachwissen und
unser Urteilsvermdgen, sowohl in Krisenzeiten als
auch in Zeiten der Stabilitat. Es ist nicht schwer
zu erkennen, warum — seit unserem Start haben
wir jedes Jahr Gewinne erwirtschaftet.



Wir bilden einmalig starke
Partnerschaften

Wir von Mediolanum International Life sind auf
hybride Anlagen spezialisiert. Die einzigartige
Art und Weise, in der wir Versicherungsprodukte
und Altersvorsorge kombinieren, bedeutet,
dass unsere Privatkunden das Beste aus beiden
Welten genieBen kdénnen:

- Sie profitieren von den Fahigkeiten
erstklassiger Third-Party-Manager

- Sie profitieren von der Steuereffizienz und
den Kapitalschutzoptionen, die unsere
erstklassigen Versicherungsldsungen bieten

Die solide Grundlage, die dieser Ansatz bietet,
ist die Basis fUr die vertrauensvolle Partnerschaft
mit allen unseren Kunden, die uns hdufig die
aktive Verwaltung ihres Vermdgens anvertrauen.

So minimieren sie das Risiko, ihre langfristigen
Ergebnisse durch kurzfristige emotionale
Entscheidungen zu beeintréchtigen. Und wir

Unsere Zahlen sprechen eine

haben so die Mdglichkeit, unsere Portfolios
regelmdaBig an die Marktsituation anzupassen,
um ihre Renditen zu maximieren und zu schitzen.

Mediolanum International Life bietet im
Wesentlichen Folgendes:

- Vollstandiger Schutz durch
versicherungsbasierte Lédsungen

- Weltklasse-Fondsmanager, die zu den
Besten ihres Fachs gehdren und regelmaBig
Uberdurchschnittliche Renditen erzielen

- Fundierte, rationale
Investitionsentscheidungen, die in jeder
Phase des Markt- und Wirtschaftszyklus die
bestmdgliche Investition gewdhrleisten

- Hochmoderne, Kl-gestUtzte Technologien,
die dabei helfen, Entscheidungen frei von
emotionalen, subjektiven Einflussen und
menschlichen Vorurteilen zu treffen

- ESG-Erfahrung und die Erkenntnis, dass sich
die BerUcksichtigung nachhaltiger Kriterien
langfristig positiv auf die Performance auswirkt

deutliche Sprache (30. Juni 2022)

3.2Mrd.€ 156.052

Verwaltetes Anzahl der

Vermogen Policen

Reserviert fir professionelle Kunden. Verbreitung verboten.

Mediolanum International Life dac, Registernummer:

255456, eingetragener Sitz: 4th floor, The Exchange,

George's Dock, I.F.S.C., Dublin 1, DO1 P2Vé. Mediolanum
International Life dac unterliegt der Aufsicht der Centrall

Bank of Ireland als ein Unternehmen, das gemdB den
versicherungsrechtlichen Richtlinien der Europdischen
Gemeinschaften (Lebensversicherung) von 1994 zur Ausibung
des Lebensversicherungsgeschdafts zugelassen ist.

Diese Publikation wurde von Mediolanum International Life dac
zu Informationszwecken fUr Vertriebspartner von MIL-Produkten
in Deutschland herausgegeben. Sofern der Vertriebspartner dies
fUr angemessen hdlt und die hierin enthaltenen Informationen
nicht gegen drtliche Gesetze oder Vorschriften verstoBen, kann
er diese Publikation oder deren Inhalt ganz oder teilweise an die
zu seinem Verfriebsnetz gehdrenden Bankiers weitergeben, um
ihnen weitere Informationen Uber die MIL-Produkte zukommen
zu lassen, wobei es diesen wiederum untersagt ist, potenziellen
Anlegern eine Kopie der Publikation zur Verflgung zu stellen.

Dies gilt unbeschadet der bestehenden vertraglichen,
gesetzlichen und behdérdlichen Anforderungen an den
Vertriebspartner und/oder die Bankiers, wie z. B. die Bereitstellung

264 Mio €

Solvabilitatsdeckungsgrad Eigenmittel fir
Solvabilitatszwecke

der obligatorischen Produktunterlagen fir potenzielle Anleger und
die Anlageberatung in Bezug auf geeignete Produkte, die dem
Risikoprofil des potenziellen Anlegers entsprechen.

195 %

Unbeschadet der im vorstehenden Absatz beschriebenen
Genehmigungen fUr die Nutzung dieser Veréffentlichung darf kein
Teil dieser Verdffentlichung ohne die schriftiche Zustimmung von
MIL in irgendeiner Form oder mit irgendwelchen Mitteln kopiert
oder vervielfaltigt oder auf andere Weise verbreitet werden.

Die hierin enthaltenen Informationen, einschlieBlich aller
Meinungs&uBerungen oder Prognosen, stfammen aus oder
beruhen auf Quellen, die MIL fUr zuverl@ssig halt. Obwohl alle
Anstrengungen unternommen wurden, um die Richtigkeit der in
diesem Dokument enthaltenen Informationen zu gewdhrleisten,
gibt MIL weder ausdricklich noch stillschweigend eine Zusicherung
oder Garantie hinsichtlich der Genauigkeit, Vollsténdigkeit

oder Richtigkeit der hierin enthaltenen Informationen, und
dementsprechend wird von keiner Partei eine direkte oder
indirekte Haffung Ubernommen, die sich aus dem Verfrauen eines
Anlegers auf diese Informationen ergibt. Die Wertentwicklung in
der Vergangenheit ist kein zuverl@ssiger Indikator fUr die kinftige
Wertentwicklung. Weder die Erfahrungen der Vergangenheit noch
die gegenwadrtige Situation sind zwangsldufig ein verldsslicher
Wegweiser fUr die Zukunft.






